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I. Резюме
Наименование проекта: «Развитие овцеводческой фермы» в с.Новомариинка , Первомайского района.
Цель представления проекта на конкурс: обеспечение животноводческой продукцией население Первомайского района и Томской области. Получение  господдержки в рамках районного конкурса «Успешный старт» на строительство овчарни и помещений для содержания и разведения скота.
Заявитель  проекта: Глава КФХ Кузнецов Михаил Вячеславович, свидетельство №  001728259 от 16.05.2014г. выданное ИФНС №1 по  Томской области с целью осуществления следующих видов экономической деятельности:
-  Разведение овец;
-  Разведение  крупного рогатого скота,  лошадей ;
-  Растениеводство
Местонахождение предпринимателя: 636935, Томская область, Первомайский район, с.Новомариинка, ул. Центральная, д.38.
Среднесписочная численность работников по проекту: проектом предусмотрено создание трех рабочих мест, кроме самого предпринимателя, а также выплата заработной платы не ниже прожиточного минимума трудоспособного населения Первомайского района.
Проект направлен на осуществление деятельности по разведению и выращиванию овец, производству баранины, реализации молока КРС, а также заготовке сена. 
Материально-техническая база: для осуществления  деятельности у предпринимателя имеется в наличии техника для заготовки кормов: Трактор Т-25, пресс-подборщик, грабли ГВК-6,0; трактор МТЗ-82. Техника и оборудование принадлежат заявителю на праве собственности, исправны и находятся в рабочем состоянии, рыночная оценка материально-технической базы не проводилась.
Ценовая политика: при определении цены предприятие будет использовать метод средней себестоимости плюс прибыль,  ориентируясь на цены конкурентов на аналогичную продукцию.

Финансирование  проекта: Для достижения краткосрочной цели предпринимателю требуется вложение средств капитального характера:

Материально-техническое обеспечение КФХ
	Направление расходования средств
	Количество, шт.
	Стоимость, руб.
	Всего, руб.

	Произведенные затраты

	Овцы
	77
	3000
	231 000

	Корова дойная
	3
	30000
	90 000

	Бычок 
	3
	5000
	15 000

	Трактор  Т-25
	1
	130 000
	130 000

	Грабли ГВК-6
	1
	10 000
	  10 000

	Трактор МТЗ-82
	1
	98 000
	98 000

	Пресс подборщик
	1
	400 000
	400 000

	Всего произведённых затрат
	
	
	974 000

	Планируемые затраты

	Строительные материалы для возведения овчарни
	В ассортим..
	153 461,20
	153 461,20

	Роторная косилка
	1
	155 000
	155 000

	Всего планируемых затрат
	
	
	308 461,20

	ИТОГО ЗАТРАТ
	
	
	1 282 461,20


Наличие лицензий, сертификатов, разрешений: Для разведения овец предпринимателю не требуется специальных разрешений, лицензий. Ежегодно предпринимателю требуется обследовать животных на предмет болезней ветеринарной службой.  По мере организации деятельности по переработке продукции и  реализации в розничную торговую сеть, требуется получение сертификатов на поставляемую продукцию.

Экономические показатели эффективности проекта: эффективность проекта доказывает финансовая оценка проекта, а также его бюджетная эффективность.

Финансовая оценка проекта

	Показатель
	Оценка

	Стоимость проекта
	1 279 000 руб.

	Сумма собственных вложений 
	974 000 руб.

	Планируется к вложению
	308 461,20 руб.

	Запрашиваемое финансирование по господдержке
	300 000 руб.

	Срок окупаемости проекта 
	5 лет

	Период расчета интегральных показателей
	12 мес.


Привлеченные средства пойдут на закупку строительных материалов для строительства овчарни и помещений для содержания скота и 1 единицы роторной косилки.

II. Описание заявителя проекта
Заявитель  проекта: Глава КФХ Кузнецов Михаил Вячеславович, свидетельство серия 70 № 001728259 от 16.05.2014г., выданное ИФНС по Первомайскому району Томской области 16.05.2014 с целью осуществления следующих видов экономической деятельности:
-  Разведение овец, лошадей;
-  Разведение крупного рогатого скота;
-  Лесозаготовка
-  Производство мяса и пищевых субпродуктов кр.рогатого скота, свиней, овец, коз;

-  Производство щипаной шерсти, сырых шкур, кож кр.рогатого скота, животных семейства лошадиных.
При постановке целей бизнеса предприниматель ориентируется на краткосрочные цели (сроком до 1 года), и долгосрочные (5 лет) цели. При этом учитываются цели, которые диктует внешняя среда (население, поставщики, органы власти и управления) и собственные цели предприятия.
Цели и показатели эффективности реализации проекта

	Цели развития
	Показатели эффективности

	Приобретение строительных материалов для строительства помещений для скота
	Возведение овчарни, доп.помещений для содержание и разведения скота

	Увеличение уровня прибыли по сравнению с предыдущим периодом
	Величина прибыли

	Расширение рынков сбыта продукции
	Увеличение объёма продаж не менее чем на 10%;

Увеличение количества клиентов – потребителей продукции.

	Приобретение дополнительного оборудования для с/х техники
	Механизация работ по заготовке кормов


Целью реализации проекта является получение доходов от деятельности по разведению и выращиванию овец - производство баранины, реализация молока КРС населению, а также заготовка сена как в качестве корма для животных, так и для реализации его населению. В качестве наемного персонала будут созданы 3 рабочих места.
Проект базируется на концепции экономически обоснованного ведения хозяйства, используя производственное помещение для содержания животных. 

Проект  получил полную поддержку и одобрение Новомариинского сельского поселения и Первомайского района.

Для реализации проекта руководством предприятия выполнено следующее:

1. Демонтаж старых строений, подготовка зем.участка для строительства овчарни;

2. Приобретен пиломатериал для строительства.
В целом следует выделить следующие источники финансирования, на которые в дальнейшем рассчитывает руководство предприятия:

· средства  предпринимателя;

· средства государственной поддержки;

· доходы, полученные в результате деятельности предпринимателя;

· кредиты и займы.

Команда реализации проекта

Реализовать проект планируется с участием наемных работников и предпринимателя, характеризующихся наличием опыта работы с сельскохозяйственной техникой и животными.
Основная команда реализации проекта
	Ф.И.О.
	Должность
	Год

рождения
	Общий стаж в с/х 
	Управленческий стаж (лет)
	Образование, квалификация, специальность
	Особенности применительно к проекту

	Кузнецов М.В. 
	Фермер (руководитель проекта)
	1980
	10 лет
	1
	Высшее 
	Общее руководство деятельностью. заключение и контроль договоров. Строительные работы. Организация бухгалтерского учёта.

	
	Тракторист 
	-
	Не менее 1 года
	-
	Тракторист -машинист
	Заготовка кормов, уход за животными

	
	Работник по уходу за животными
	-
	Не менее 1 года
	
	Не имеет значение
	Уход за животными


На сегодняшний день предприниматель уже произвел часть затрат на развитие КФХ. 
Произведенные расходы
	Овцы
	77
	3000
	231 000

	Корова дойная
	3
	30000
	90 000

	Бычок 
	3
	5000
	15 000

	Трактор  Т-25
	1
	130 000
	130 000

	Грабли ГВК-6
	1
	10 000
	  10 000

	Трактор МТЗ-82
	1
	98 000
	98 000

	Пресс подборщик
	1
	400 000
	400 000

	Всего произведённых затрат
	
	
	974 000


Требуемые вложения
	Строительные материалы для возведения овчарни
	В ассорт.
	153 461,20
	153 461,20

	Роторная косилка
	1
	155 000
	155 000

	Всего планируемых затрат
	
	
	308 461,20


III. Описание проекта
Предприниматель  реализует на ярмарках выходного дня в г.Томске следующий вид товара:

1. Реализация баранины населению
Реализация баранины планируется населению Первомайского района и на рынках города Томска, а также выполняя заказы конкретных потребителей. При этом ежемесячно предприниматель обязан производить анализ  качества своей продукции.
2. Заготовка и реализация сена населению

Данное производство включает в себя заготовку  и реализацию сена владельцам личных подсобных хозяйств по сложившейся (рыночной) цене на момент реализации. Выручка от реализации данной продукции будет частично покрывать расходы, связанные с производством основного вида продукции – мяса.
3. Реализация молока населению
На сегодняшний день у предпринимателя имеется три коровы. 
Продукция, планируемая к производству в период реализации проекта (5 лет)
	№ п/п
	Вид продукции
	Количество за период реализации проекта  

(тонн)      
	Ориентировочная стоимость, (руб/тонна)
	Планируемая выручка от продаж ( руб.)

	1
	Мясо 
	3,0
	200 000
	600 000

	2
	Сено
	30
	5 000
	150 000

	3
	Молоко
	90
	30 000
	2 700 000

	
	Итого:
	
	
	3 450 000


Календарный план реализации проекта

	Название этапа
	Дата начала
	Дата окончания

	 Изучение конъюнктуры рынка.
	Июнь 2014
	Август 2014

	Ремонт производственного помещения
	Июнь 2014
	Июль 2014

	Приобретение техники и животных (овец, КРС)
	Июнь2014
	Июнь2014

	Защита бизнес-проекта и участие в конкурсе предпринимательских проектов
	Май 2014
	Май 2014

	Начало производственного процесса
	Июнь 2014
	

	Закуп стройматериалов
	Ноябрь 2014
	Декабрь 2014

	Строительство помещений для содержания с/х животных
	Декабрь 2014
	Июнь 2015

	Приобретение навесного оборудования для с/х техники
	Ноябрь 2014
	Декабрь 2015


IV. Исследование рынка
На сегодня в с. Новомариинка нет хозяйств, которые занимаются разведением овец, по различным причинам, в том числе:

 - тяжелые условия для заготовки сена;

- нежелание молодёжи заниматься  животноводством и овцеводством по причинам: а) не престижное ведение хозяйства, б) содержание животных требует ежедневного ухода (без выходных).

Потребителями мяса овец и молока КРС в поселении являются:

- местное население и население г.Томска, а также муниципальные организации Новомариинского сельского поселении и Первомайского района.
Основными конкурентами являются перекупщики мясной продукции, которые не занимаются производством. Они закупают мясо у населения и продают его на рынках г.Томска по более высокой цене, часто завышенной.
Для эффективной реализации проекта необходимо наличие 300 голов молодняка овец, весом 45-50 кг одна голова.
Так как период откорма молодняка овец составляет 7-8 месяцев, то реализация мяса начинается с ноябрь 2014г. по январь 2015г. В этот период живой вес одного взрослого животного составит 45-50 кг, следовательно, выход чистого мяса для реализации составит 25-30 кг.


Заготовка сена производится в период с июля по август. Реализация сена начинается с сентября 2014 года.
Планируемый объем продаж

	Наименование
	2014 год
	2015 год
	Итого за 12 месяцев

	
	Май
	Июнь
	Июль
	Август
	Сентябрь
	Октябрь
	Ноябрь
	Декабрь
	Январь
	Февраль
	Март
	

	Мясо баранины, т.
	
	
	
	
	
	
	1,0
	1,0
	1,0
	
	
	3,0

	Сено, т.
	
	
	
	
	10
	10
	10
	
	
	
	
	30

	Молоко, т.
	
	
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	90


V. Маркетинговая стратегия
Для определения цен на продукцию предприятие будет использовать метод средней себестоимости плюс прибыль, учитывая цены конкурентов. Первоначально будет установлена средняя стоимость услуг, исходя из анализа цен конкурентов. В целом концепция ценообразования предприятия сводится к тому, что цены на оказываемые услуги могут колебаться в зависимости от конечного результата оказанной услуги.
SWOT-Анализ
	Сильные стороны
	Слабые стороны

	- слабая конкуренция
- высокое качество
- достаточный потребительский рынок
	- климатические условия

-рискованное земледелие

-короткий срок заготовления кормов



	Возможности
	Угрозы

	- охват регионального рынка и более
- благоприятная политика правительства
- слабая конкурентная среда
- расширение партнерских связей
- привлечение инвестиций для дальнейшего развития

	- рост затрат на сырье.

- изменение государственной политики по отношению к предпринимательству
- появление сильных конкурентов
- финансовый кризис



Главной целью проекта является расширение рыночной доли и предоставление мясной продукции по конкурентоспособным ценам. Исходя из этого, стратегией маркетинга избирается стратегия расширения спроса за счет стимулирования объема продаж, ценовой XE "Эксперт 1" политики и не ценовых факторов конкурентной борьбы. Главными конкурентными преимуществами данного проекта являются: организация процесса выращивания мелко-рогатого скота, которая позволит повысить качество и снизить стоимость продукции; введение системы накопительных скидок и индивидуального подхода к потребностям каждого клиента. А также не следует забывать о присутствии сезонного характера спроса, он существует по той причине, что в весенний, летний и осенний период потребность в мясе снижается, но не исчезает полностью.
Для достижения поставленных целей планируется проводить постоянную рекламную компанию с целью поддержки контактных отношений с имеющимися клиентами и для привлечения новых, а также возможность участия в социальных проектах.

VI. Производство

Производственные процессы КФХ имеют различную специфику, т.к. хозяйство разнопрофильное, и занимается разведением и содержанием разных видов с/х животных.
Для данного бизнес-плана учитывались технологические и производственные процессы, связанные с разведением и содержанием овец.
6.1 Технология  содержания овец

Содержание овец планируется в приспособленном помещении - овчарни. При этом в нем должны быть обеспечены некоторые условия – должно быть сухо, достаточно светло. При строительстве овчарни будет использовано дерево. Для поддержания нормального микроклимата в помещении предполагается монтировать вентиляцию с естественной циркуляцией воздуха. Канализация не предусматривается. Необходимая площадь пола помещения на одну голову: для маток при ягнении — 1,8—2 м.кв., для молодняка до года — 0,7—0,8 м.кв., для баранов — 3 м.кв.

Для кормления овец планируется смонтировать кормушки ясельного типа. Кормушка-ясли пригодна для всех видов кормов — грубых, силоса и концентрированных. На каждую взрослую овцу должно приходиться 25 погонных сантиметров кормушки, а на ягненка — 15.

Для поения овец будут изготовлены плотные деревянные корыта, высотой 30—40 см и длиной 25 см из расчета на одно животное.
6.2 Воспроизводство стада

Воспроизводство стада будет иметь несколько взаимосвязанных стадий: случная компания (сентябрь-октябрь), ягнение (январь-февраль), выращивание ягнят (до взрослого животного), 
6.3 Нормы и рационы кормления

Норма для всех взрослых овец 2,5 – 3 кг на голову в сутки. Для лактирующих овец норму силоса можно увеличить на 0,5 кг. Лучшим кормом является сено. Его минимум для взрослых составляет 0,7 кг на голову, для лактирующих 1 кг.

Сено делят на 2 части ⅓ - утром, ⅔ - вечером; днем – корнеплоды, клубни, тыкву; силос или сенаж в обед; концентраты. Также нужно выпаивать 2 литра воды в день.

6.4 Убой

За 24 ч перед убоем овцу прекращают кормить. Забой животных будет осуществляться на собственной, специально оборудованной бойне.

6.5 Продуктивность  мясного стада

Масса туши взрослых овец в зависимости от возраста, породы и упитанности колеблется от 25 до 40 кг, масса туши молодняка в возрасте 1 года — от 25 до 30 кг. Средний убойный выход у овец достигает 45-50%. После убоя животного определяют массу туши — это туловище животного без внутренних органов, головы, хвоста и ног до скакательных суставов. Из внутренних органов в массу туши входят почки и околопочечный жир. Величина туши зависит от породы, пола, возраста и упитанности животных. Различают массу парной в охлажденной туш. Массу парной туши устанавливают сразу после убоя и массу охлажденной — через 24 ч после ее остывания в холодильной камере при температуре 4—6 °С. 

Качество туши определяется по развитию мышечной ткани и степени жироотделения. Убойная масса — масса парной туши и внутреннего жира (сальникового, желудочного, кишечного и сточного). При оценке мясной продуктивности овец массу туши и жира учитывают отдельно, потому что наиболее ценной частью убойной массы является мясо. Определяется также убойный выход — убойная масса, выраженная в процентах к предубойной массе. Этот показатель значительно колеблется и зависит от породы, упитанности, возраста и пола животных. 

Убойные показатели баранчиков 

	Масса, кг
	Убойный 

выход, %

	предубойная
	парной туши
	внутреннего жира
	убойная
	

	35,8
	16,9
	0,43
	17,4
	48,6


По сортовому составу тушу овцы делят на 6 отрубов ГОСТ 7596—81, а отруба на 2 сорта. К первому сорту относятся: тазобедренный, поясничный, лопаточно-спинной (включая грудинку и шею); ко второму: зарез, предплечье, задняя голяшка.
Для эффективной реализации проекта требуется наличие 120 голов молодняка овец (2-3 месяца), весом 15-20 кг, и 3 голов дойных коров.
Количество поголовья в КФХ
	Наименование
	Ед.изм
	Количество

	 Овцы
	гол.
	77

	Корова дойная
	гол.
	3

	Бычок 
	гол.
	3


С июня по ноябрь молодняк овец будет находиться на откорме и к этому моменту вес одной взрослой овцы будет составлять 45-50 кг., с учетом привеса 100-130 грамм/сутки. Выход чистого мяса с одной головы составит 25-30 кг.
В ноябре-январе на забой пойдет несколько голов овец. Из оставшихся голов будет сформировано материнское стадо.

Нормы расхода кормов на единицу МРС (в месяц)
	Наименование
	Ед.изм
	Суточная норма
	Кол-во
	Цена, руб.
	Сумма, руб.

	Сено
	кг.
	2
	60
	1
	60

	Овес
	кг.
	1
	30
	2,5
	75

	Итого в мес.
	
	
	
	
	135


Заготовление кормов предприниматель осуществляет собственными силами, следовательно, стоимость кормов равна их себестоимости (сено – 1 руб/кг, овес – 2,5 руб/кг).
Дополнительным видом деятельности, который приносит доход, является реализация излишних запасов сена населению. Выручка от реализации сена частично покрывает затраты на производство основного вида продукции.
На сегодняшний день предпринимателем сформирована определенная материально-техническая база для заготовки сена.
Материально-техническая база предпринимателя

	№

п/п
	Наименование
	Количество,

единиц
	Право пользования

(собственность, аренда)

	1.
	Трактор Т-25
	1
	Собственность

	2.
	Грабли ГВК-6,0
	1
	Собственность

	3.
	Пресс подборщик
	1
	Собственность 

	4.
	Трактор МТЗ-82
	1
	Собственность 


Для заготовки сена необходимо приобрести косилку:
	Наименование
	Ед.изм
	Количество
	Цена
	Сумма

	Косилка 
	шт.
	1
	155 000
	155 000


Движение поголовья скота в 2014-2015гг.

	Наименование
	Ед.изм
	Апрель
	Май
	Июнь
	Июль
	Август
	Сентябрь
	Октябрь
	Ноябрь
	Декабрь
	Январь
	Февраль
	Март

	Овцы
	голова
	30
	30
	130
	130
	130
	130
	130
	90
	50
	30
	30
	30

	Корова дойная
	голова
	2
	2
	2
	2
	23
	23
	23
	23
	23
	23
	23
	2

	Нетель
	голова
	1
	1
	20
	21
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-
	-

	Бычок 
	голова
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1


Потребность в кормах на 2014-2015гг.

	Наименова-ние
	Ед.изм
	Апрель
	Май
	Июнь
	Июль
	Август
	Сентябрь
	Октябрь
	Ноябрь
	Декабрь
	Январь
	Февраль
	Март

	Сено
	т.
	1,0
	1,0
	5,0
	5,0
	5,0
	5,0
	5,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0
	4,0

	Овес
	т.
	0,5
	0,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,5
	4,0
	4,0
	4,0
	3,5
	3,0

	Зеленый корм
	т.
	-
	3,0
	3,0
	35,0
	35,0
	35,0
	-
	-
	-
	-
	-
	-


Планируемый объем продаж

	Наименование
	2014 год
	2015 год
	Итого за 12 месяцев

	
	Май
	Июнь
	Июль
	Август
	Сентябрь
	Октябрь
	Ноябрь
	Декабрь
	Январь
	Февраль
	Март
	

	Мясо баранины, т.
	
	
	
	
	
	
	1,0
	1,0
	1,0
	
	
	3,0

	Сено, т.
	
	
	
	
	10
	10
	10
	
	
	
	
	30

	Молоко, т.
	
	
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	10
	90


Выручка от реализации продукции по видам за 2014-2015 г.г.
	Наименование
	Ед.изм
	Количество
	Цена, руб.
	Сумма, руб.

	Мясо
	кг.
	3 000
	200
	600 000

	Сено
	кг.
	30 000
	5
	150 000

	Молоко
	кг.
	90 000
	30
	2 700 2000

	ИТОГО:
	
	
	
	3 450 000


6.6 План персонала
Штатное расписание на период реализации проекта

	№ п/п


	Наименование должности
	Кол-во, человек
	Месячный оклад, руб.
	Сумма, руб.
	Планируемое трудоустройство

	1
	Руководитель (Глава КФХ)
	1
	20% от разницы между доходами и расходами
	 20 000
	Трудоустроен 

	2
	Рабочий по уходу за животными 
	1
	9 500
	9 500
	С марта 2015г

	3
	Механизатор на заготовке и подвозке кормов, удалению навоза
	1
	10 000
	10 000
	С сентября 2015г

	 
	ИТОГО
	3
	 
	39 500
	


VII. Оценка рисков
Каждый новый проект неизбежно сталкивается с определенными трудностями, угрожающими его созданию и реализации. Деятельность любого предприятия является предметом экономических, политических и иных рисков.
Риски проекта

	№ п/п
	Возможные виды рисков
	Стратегия снижения выявленных рисков

	1.
	Роль  персонала

Один из важнейших факторов. Перспектива развития предприятия зависит от привлечения и поддержки квалифицированного персонала.

 С развитием рынка оказания данного вида услуг конкуренция на рынке грамотных профессионалов будет расти, и нет гарантии в том, что предпринимателю удастся удержать необходимых ему специалистов. Потеря предпринимателем квалифицированных работников может нанести существенный урон бизнесу и перспективам предприятия.
	Создать комфортные условия для работы персонала.

Обеспечить достойный уровень заработной платы, необходимый социальный пакет.

	2.
	Усиление конкуренции

Усиление конкуренции, в частности, появление на рынке новых организаций обладающих большими финансовыми возможностями и нацеленных на тот же сегмент рынка, может не позволить предпринимателю достичь намеченных результатов.
	Стимулирование постоянных клиентов с помощью скидок.

	3.
	Риск снижения платежеспособного спроса

 в результате снижения доходов населения. 
	Данный риск значителен и очевидных прямых способов его уменьшения не существует. Предполагается, что будет возможно стабилизировать показатели прибыльности или, по крайней мере, не допустить их обвального падения до уровня, когда объект встанет на грань банкротства. Для этого необходимо грамотно манипулировать качеством и количеством оказываемых (а значит и расходами), применять ценовую дискриминацию для повышения уровня сборов, оперативно  перепрофилироваться.

	4.
	Коммерческий риск

Является самым высоким риском проекта, поскольку всегда существует вероятность таких изменений, как понижение спроса на услуги и повышение себестоимости, что естественно, может сказаться на доходности проекта. 

Риск повышения себестоимости проекта существует, т.к. цены на электроэнергию, транспортные расходы могут вырасти, а средние ставки оплаты труда растут год от года.
	Увеличение себестоимости может быть компенсировано  увеличением количества  продаж услуг и реинвестированием средств в дополнительные услуги.

  Существуют факторы коммерческого риска проекта, но существуют также и пути их нейтрализации. 

Основными путями является компенсационное регулирование цен на услуги. 

	5.
	Риск повышения местных и федеральных налогов
	Невысок, так как  стратегия Российского правительства  и местных органов власти направлена на уменьшение налогового пресса на производителей подобных услуг (или хотя бы на сохранение статус-кво). 


	6
	Эксплуатационные риски

при покупке и эксплуатации оборудования возможен риск его поломки или отказа работы.
	Для предотвращения данного вида риска, предусмотрено заключение договоров на поставку оборудования с надежными фирмами, предоставляющими гарантии.

	7.
	Риск заболеваемости и  гибели животных
	Для предотвращения данного вида риска предусмотрено страхование животных в страховой компании «Согласие», а также будут заключен договор на обслуживание с местной ветстанцией.

	8
	Форс-мажорные обстоятельства
	Можно полностью исключить при условии должного соблюдения требований техники безопасности и страхования.


VIII. Финансовый анализ
Описание налогового окружения

Предпринимателем заявлены виды экономической деятельности,  которые подходят под применение специального режима налогообложения в виде Единого сельхоз налога. Ставка – 6% от полученных доходов
Кроме этого предприниматель перечисляет фиксированный платеж в Пенсионный фонд. РФ. 
При расширении штата КФХ предприниматель гарантирует уплату страховых взносов в ПФ РФ от ФОТ наемных работников в размере 22%, фонд ОМС – 5,1%, ФСС РФ - 9%.
Планируемые доходы
Производство продукции по видам
	Наименование
	4 кв. 2014г.
	1 кв. 2015г.
	2 кв. 2015г.
	3 кв. 2015г.
	Итого, кг.

	Мясо, кг
	2 000
	1 000
	
	
	3 000

	Сено, кг
	
	
	
	30 000
	30 000

	Молоко, кг
	30 000
	30 000
	30 000
	30 000
	120 000


Реализация продукции по видам

	Наименование
	4 кв.

2014г.
	1 кв.

2015г.
	2 кв. 2015г.
	3 кв. 2015г.
	Итого, кг.
	Цена, руб./кг
	Итого, руб.

	Мясо, кг
	2 000
	1 000
	
	
	3 000
	200
	600 000

	Сено, кг
	
	
	
	30 000
	30 000
	5
	150 000

	Молоко, кг
	30000
	30000
	30 000
	30 000
	120 000
	30
	3 600 000


Инвестиционный план

	Направление расходования средств
	Количество, шт.
	Стоимость, руб.
	Всего, руб.

	Произведенные затраты

	Овцы
	77
	3000
	231 000

	Корова дойная
	3
	30000
	90 000

	Бычок 
	3
	5000
	15 000

	Трактор  Т-25
	1
	130 000
	130 000

	Грабли ГВК-6
	1
	10 000
	  10 000

	Трактор МТЗ-82
	1
	98 000
	98 000

	Пресс подборщик
	1
	400 000
	400 000

	Всего произведённых затрат
	
	
	974 000

	Планируемые затраты

	Строительные материалы для возведения овчарни
	В ассорт.
	153 461,20
	153 461,20

	Роторная косилка
	1
	155 000
	155 000

	Всего планируемых затрат
	
	
	308 461,20

	ИТОГО ЗАТРАТ
	
	
	1 282 461,20


Финансовая оценка проекта

	Показатель
	Оценка

	Стоимость проекта
	1 282 461,20 руб.

	Сумма собственных вложений 
	974 000 руб.

	Планируется к вложению
	308 461,20 руб.

	Запрашиваемое финансирование по господдержке
	300 000 руб.

	Срок окупаемости проекта 
	5 лет

	Период расчета интегральных показателей
	12 мес.



Реализация данного проекта в 2014-2015 годах позволит изменить ситуацию на колхозных рынках г.Томска по поставке мяса баранины, что позволит сформулировать предложение по производству и реализации баранины на 2016 и последующие годы.
На базе имеющегося хозяйства в перспективе можно запустить линию по переработке баранины, приготовления полуфабрикатов, что позволит увеличить ассортимент мясной продукции на рынках и позволит удовлетворить потребительский спрос.
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